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CORRIERE DELLA SERA
Imprese

SERVIZI

AZIENDE E FAMIGLIE, SFIDA ENERGIA
| PIANI DEL CONSORZIO DI CESENA

Con oltre 400 milioni di ricavi Cre, membro diretto della principale borsa clettrica curopea, si muove

per oltencre prezzi vanlaggiosi per i clienti. Lad Golinelli: «Stare sul terrilorio ci rende compelitivi»

T obiestive primario del Cre (Coa- |
sorzio per be Risorse Energet-
chee) i Cesena ¢ acquistare e for-

nire energia cletirica ed energia verde |
alle ariende italiane con lo soopo di of-
temere peezs vantaggiosi per | propei |
membi. In Halia ogei si contano ciro |
o0 soclet di wendits di oul circa 400 |
B o tratta i socketh che hano la re-
sponsabilits finenziaria di garantire | |
prezzd piis competitiv dellenergio elet- |
wrica per imprese ¢ famiglie.

Di quests plates, solo una cerchia - |
strettn di circs 40,50 operstor, pari a |
cirea il sow del totale, dispone di una |
membership diretta sulls principale |
barsa dettrica Ml.llm EEX - Ea-

nascono & Cesend ¢ in Romagea, ma
guardamo ai mercati ewropei: siamo
BRP, Balance Responsible Party, e
memnbai direttidi EFX, Eumpean Energy
Exchange, barsa el eftrica europes di Li
e che pui essere kel come Wna vers
“lessera 2

€ propria =
consente agll operator] astorizzatl di
comprare ¢ vendere direttamente sul
mercato europeo delle commodity
emergetiche, acvedendo ay
di negoziazions della borsa elettrica.
, normalmente ri

servata al grand ;mppi verticalmente
| inteprati e &l principall operasort Inter-
i

di ISIDORD TROVATO

strumenti

chefa |
I diffierenza sui mercat]. Nel 2007 il Cre |
faun passa lterion: fondando la socie-
ta controllsta E.CO Energia Cormente |
iche oggl ¢ una controllats) per esten:
derei propriserviel di vend it di enengia
elettrica e gas naturale anche sd alri

per gl
ebevatl requisiti tecnici, finanziari ¢ di

|

| progetti

D pocn Cre Ba camibiato & guikks po-
nendo Golinelli nel molo di ammini-
stratore delegato del gruppo in una fase
di cambismento del settore con delle
precise privorita. « Ralforzare il gruppo
sottolines 11 neo sd — come realth ener-
getica solida, vicina al termioro e com-
petitiva in un mercato complesso. La
storia consortile deve contimuare a evol -
vere valorizzando sempee di piia E.CO
Energia Comente come brand ricono-
siibile per famiglie ¢ imprese; un riferi
menin vicino, affidshile ¢ capace di ac
compagnare | clienti in una fase in cul
competencs, Innovazione e sostenthill-
i saranno sempre plis centrall. Attra-
verso |l proprio reparto trading interno,
il gruppo pud presidiare | mercati in

Ml ubtimi anni s & parlsio molio di | delegate & Cre

hondar maodo e
gie rinnovabili. Nel 2025 il fitursio

consalidato di Cre ha raggionto g6

milioni di eurm, in crescita dspetio ai |
48,5 miliond del aoa4

Cre nasce o Cesena ma oggi opera in un

mercato sempre plis naionale ed curo-

pen, eppure [l fattoe teriioriale sem- |
Ia contare parecchio. «Non o dubbio |
— conferma Cristian Golinelli, ammini- |
stratore delegmiod Cre - el settore del-
T'energia, mantenere un forie radica

{ di Cre, quall sono le | Risorse Energetiche)
sfide piis concreie che attendono im-
prese ¢ famiglie nei prossimi 5 anni?
« Bisogna rendere ln transiziane concre-
e sosenibile anche sconomicamente
. Pt I Impeese
significa efficienzs, sutoproduzione,
elettrificarione e contran pdis evolurl.
Sard decisive consumare meglio, non
solo meno: con be rinnenabili, in aloune
| ore il prezzo dellenergia pud soendere
malto, fino a valori oulli. Monitoriamo

mente conta |
P dew- |

ropeo, plis serve un rapporto fone con il -
tesPiafia. oo Fetgts Corele ¢ Coe |

M lobilita:

ug@ndmulnnj rhcorrenti comse Fag-
ook energetics e le consunit enes- |

a della societa itz

tomatica— avverte lad di Cre — Posso-
0o rendere § berriton piis awtonomi, va-
lorizzando ke rinnovabill ¢ colmvolgem-
do comuniti locli. Serono progett
zione, competenze ¢ sostenibilith
Allinterno del

Alla guida petiche che y

[« [ bt per il settoee, tures, pestine i rischi approy
d i aleco- | vigionare enengla con un accesso diret
munith energetiche son usa grnde u:u.iu.mruutunmtlndmxn;bum

(Comsorzo per le it on Wi salurione & eslernt

mmml«hmmmnk
s ¢ oscillazioni del prev, o fa-
miglic ¢ imprese possono guasdare al
futiem con maggiore tanquilkta ola f
se i instabilith non & concluss? «Con
mayggione ma non con

Inaliano (mollo fradosao ¢ pobeerzs-
to) Cre & postziona cenamenie come

U'idea che |'instabilich sla finita. L'ener-
gla resta mm- a varlablli geopaoliti-

Dwini- | che, Servono
wio anna, il Consorzio figura tra | BRP Irﬂuncdﬂml gestione del rischio
(Balance Respoasible Party) attivi di | o solazioni coerenti col consumi. Cee ed

Terna, sia per i prelieyi sia per e immis
sioni. Questa doppin vesle consente o

Cre di operare con un grade di sutoeo-

i mollo FARG POr una SIS con-
sartile, almens nel HostR Pieses.

ana controllata dal colosso delle assicur

E.Cia. hanno tanto in comune: vicnanz
il client], storia comortile ¢ competen
2 i trading accanto a sealt di splcco
delleconormis itallsnas.
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UnipoIRehtaI, con noi a bordo sale un intero gruppo

i ANDREA SALVADORI

el panorama italiano del noleggio o

hingo bermine, un setion: con un (s
tarato complessivo di 13 millandi, Unl
politenital s postziona come Il principale
plaver acapitale interamente italiano, con
uma dralegia di svilippo che, nel piani
agiendall, pantaa ride fnine il conoeno di
mabilliti, Come spiega Massimo Roserb,
amministratone delegato di UnipolBental
& Chief mobility solistions officer del
gruppo Unipol: La mobiliih sis evobven-
dve cumbiang ke esigenee delle persone ¢
delle imprese. Mutano Matilizzodd wioo-
i, be secnologie, le normative. Insommasi
sta modificando mrm il contesto compe-
titivo in cul enmamo abituti o lnosares,
Mo i tFstts o alfrontare una semplice
evoluzbons dF prodotto,insomms, ma di
una necessaria ndefinizione del naoke
dell'zclenda. =B nestro obsetthvo ¢ d offr
e una muhlﬂlimxrdlmmwm

e —
stoecon e necessith dei dienti — sottoli
nea Roserba —. Andare oltre Tawio ¢ al-

fiancare il cliense come un partmer di
mobiliti, capace pon soltanto di formire
un veicolo, ma anche consulenza, assi-

e «Gestiamo una fiotta dil obtre 120 mila
weicol| e afflanchianso cire jomila dientl
astraverso pia di g0 consulenti ¢ la rete

slenz ¢ sl sulle sue i

genes.
I quests i moleg-
g0 & lungo termine diventa una

delle agenzic Unipol Asi
curarionl, distribulel su tutio il erdiodo
narionale. | nostri client] possono poi
cantare sutlc\oslstrma Inlcs(nlo d.rl

essihili di mobilita da parte del merrato
# In costante covecita. «la peiorit, fuiia-
wia, non ¢ soltanto sumentare | volumi,
ma crescene in modo sostenibile, manke
nendo elevata s qualith del servzios.

Uno degli element] distintivi dells strate-
ia & imtegraione con i gruppo Uniped,

q

conlesso sempee piil comples-
50, la vers sfida mom ¢ b stan-
dardizzazicne, ma la cipucita

iraducono (s un servizio concreso: mag-
gioee vicinanza a cliente, rapidita di in-
tervento ¢ contiruiti operativas, aggien

N esiste | gel delegato.

un(umr uguale allaliro. La mmnummwmhm

consiste nel zmumrunanlmll.l

sa(mamnk ith differenti e co- . «ll nostro an-

simaire alferie coerenti con be caratieristi- dambotmﬁlmfmmurcnnﬂm

che di clascuni. againge Roserta. mmra%mmamvnm»
La mdustriale mpy ta | di

T _p

amche pﬂ\'h ln domanda di solurioni

plattalorma integrata diservizl. | gruppo LU «tn fthore
Vazienda & attiva su rufti i seg- | stenza convenzionati. Di questi, pit m non consiste nella quantiti di servizi di-
ment] del seftore; grandi lm- | 3.500 sona camoserle ¢ officine del r 'rnnwll.rmrullomnlnia farlsapena
prese, Pmi, jonistiepei- | cuite [ ice e altre in sinergi

vati, quest'ultimi serspee plis |t UnipolGlasss. Il valore di inin @

Interessatl verso ks jormuds del | strutrier son ¢ sob 50 -J\-r i 2l

nobegeso & lung pre- : chirac- mmmmmmcmnmuﬂ
ferito alfscquisio diretio. inun | quistano valore sopratiutio quando si | uno strumenio da utilizzare quando ser-

we, all'interno di un sistema piis anpo,
flessihile ¢ digitale. In questo senario, i
cliente avrd sempre pits bisogne di un
partner capace di orientato nells com
plesaits delle tiverse ofeioni disponshii,
La capacits 4l ascoltare, interpretare | bil-
s0gni ¢ iniegrare servizl diflerenti diven-
bera dungue cemtrale. Vogliamo formire la
solurione pi) adsita per ognl clientes,
conclude Bserha.
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